Vertriebsvertrag

zwischen ,,naturnah* Agentur & Verlag fiir Natur & Qualitét,
Inhaber Hans Amann, Xaver-Fuhr-Str. 52, 93055 Regensburg-Burgweinting

- nachfolgend ,,naturnah* genannt -

- nachfolgend Vertriebspartner genannt —

§ 1 Vertragszweck

1.

,Naturnah“ ist als Herausgeber ecines Einkaufsfiihrers ,naturnah einkaufen” fir 6kologische
Produkte und Dienstleistungen tétig. Der Vertriebspartner vermittelt bundesweit exklusiv
iiberregionale Anzeigen fiir den Einkaufsfiihrer. Der Vertriebsbereich umfasst zundchst den Bereich
der Bundesrepublik Deutschland. Der Vertriebspartner ist Vermittler und Wiederverkdufer von
Anzeigen in Deutschland.

. Zweck dieses Vertrages ist der Aufbau eines bundesweiten Anzeigenkundennetzes und der Aufbau

von Vertriebsstrukturen.

§ 2 Vertragsgegenstand

. Der Vertriebspartner vermittelt fiir ,,naturnah® Eintrdge und Anzeigen.

Der Vertriebspartner erhélt fir die wéhrend der Vertragsdauer mit ,,naturnah® getdtigten
Vertragsabschliisse Provisionen.

. Vertrdge werden unmittelbar zwischen ,,naturnah“ und dem Kunden geschlossen, ohne dass eine

Vertragsbezichung zwischen dem Vertriebspartner und dem Kunden entsteht.

. Anspriiche aus diesem Vertrag kdnnen nur mit schriftlicher Zustimmung von ,,naturnah abgetreten

werden.

§ 3 Pflichten des Vertriebspartners

1.

Der Vertriebspartner ibernimmt mit diesem Vertrag die Verpflichtung, Kunden fiir die von naturnah
angebotenen Produkte und Dienstleistungen zu akquirieren und diese umgehend an den Service -
Anbieter ,,naturnah® zu vermitteln.

Der Vertriebspartner ist verpflichtet, die Interessen von ,naturnah® mit der Sorgfalt eines
ordentlichen Kaufmanns wahrzunehmen. Der Vertriebspartner gewahrt interessierten und
akquirierten Kunden eine kompetente und qualitativ hochwertige Beratung fiir die von ,,naturnah“
angebotenen Dienstleistungen und Produkte.

. Zu den Aufgaben des Vertriebspartners gehort es, die Bonitdt von Kunden im Rahmen seiner

Maoglichkeiten zu priifen und entsprechende Bemiihungen von ,,naturnah® zu unterstiitzen. Zweifel
an der Bonitit eines Kunden hat der Vertriebspartner von ,,naturnah® unverziiglich mitzuteilen.



Der Vertriebspartner darf Hilfspersonen heranziehen und Untervertreter oder -reisende einsetzen.
Vertragliche Beziehungen zwischen diesen und ,naturnah® entstehen nicht. Die beabsichtigte
Beschiftigung eines Untervertreters ist ,,naturnah mitzuteilen.

. Der Vertriebspartner ist verpflichtet, eine Kundenkartei zu fiihren und diese stets auf dem aktuellen

Stand zu halten. Nach Beendigung dieses Vertrages ist der Vertriebspartner verpflichtet, diese
unverziiglich und vollstandig ,,naturnah* auszuhandigen.

Der Vertriebspartner ist in eigener Verantwortung verpflichtet, die Regeln des lauteren Wettbewerbs
zu beachten. Er hat ,naturnah“ unverziiglich etwaige ihm bekannte Verletzungen von Patent-,
Musterschutz-, Warenzeichen- und/oder Urheberrechten bekanntzugeben.

Er darf Geschifts- und Betriebsgeheimnisse, die ihm durch seine Tétigkeit fiir ,,naturnah® in
irgendwelcher Weise bekannt geworden sind, auch nach Beendigung des Vertragsverhéltnisses nicht
verwerten oder anderen Personen mitteilen.

. Die Vertretung einer Firma, die gleiche oder gleichartige Erzeugnisse herstellt ist nicht zuldssig. Will

der Vertriebspartner zusitzlich die Vertretung einer Firma iibernehmen, die nicht gleiche oder
gleichartige Erzeugnisse herstellt oder vertreibt, so bedarf es des Einverstdndnisses von ,,naturnah®
das jedoch nur verweigert werden darf, wenn dem ein wichtiger Grund, der dem Vertriebspartner
mitzuteilen ist, entgegensteht. Die Zustimmung muB in schriftlicher Form erfolgen.

. Dem Vertriebspartner wird keine Inkassovollmacht eingerdumt und keine Vollmacht eingerdumt,

,haturnah“ gegeniiber Dritten zu vertreten. Der Vertriebspartner hat fiir die Erfiillung der
Verbindlichkeiten aus einem vermittelten Geschéft nicht einzustehen.

§ 4 Tatigkeitsgebiet

1.

Das Tatigkeitsgebiet zur Erfiillung des Auftrages ist die Region, in welcher der Vertriebspartner
aktive Kundenbeziechungen hat. FEin bestimmter Bezirk wird nicht vereinbart und zur
Vertragserfiillung nicht ausschlieBlich zugewiesen. Der Vertriebspartner ist als Anzeigenvertreter
mit der tiberortlichen Vertretung flir das ganze Bundesgebiet betraut.

Jede Veridnderung bedarf der vorherigen Anhdrung des Vertriebspartners.

§ 5 Form der Tdtigkeit

1.

Der Vertriebspartner ist selbstdndiger Gewerbetreibender. Er verpflichtet sich dazu, sdmtliche zum
Betrieb eines Gewerbes erforderlichen Genehmigungen auf seinen Namen einzuholen. Der
Vertriebspartner ist beziiglich der Einteilung seiner Arbeitszeit und der konkreten Ausgestaltung
seiner Tétigkeit frei.

Der Vertriebspartner ist verpflichtet, alle Auftragsformulare zu den jeweils von ,,naturnah“
vorgegebenen aktuellen Vertragsbedingungen zu verwenden und die entsprechenden Auftrage unter
Angabe seiner vorgegebenen internen Abrechnungsnummer innerhalb von 5 Werktagen an
,,haturnah* zu ibermitteln.

. »,Naturnah“ ist verpflichtet, die vom Vertriebspartner eingereichten Antragsformulare zeitnah zu

bearbeiten.

§ 6 Kundenbetreuung/Werbung

1.

Beide Parteien werden die Vertragserfiillung stetes in einer Art und Weise ausfiihren, die ihrer
Reputation, ihrem Ansehen und den von ihnen angebotenen Dienstleistungen und Produkten weder
Schaden noch Beeintrachtigung zufiigt.



. Der Vertragspartner verwendet ausschlieSlich Marketing- und Werbematerial, Berichte, Verkaufs-

bzw. Vertriebsunterlagen und weitere Dokumentationen, die von ,,naturnah“ vorgegeben oder von
dieser gepriift und genehmigt wurden.

. Der Vertriebspartner triagt alle mit der Vertragserfiillung verbundenen Kosten selbst, soweit nichts

anderes aus diesem Vertrag bestimmt ist.

. Telefonkosten im iiberregionalen Bereich (50 km und weiter vom Wohnort des Vertriebspartners

entfernt) werden von ,,naturnah“ nach Nachweis iibernommen. Eine Erstellung von Grundgebiihren
und sonstigen fixen Kosten erfolgt nicht.

. Der Vertriebspartner verpflichtet sich im Falle von ihm durchgefiihrten Werbemalnahmen, wie z. B.

Anzeigen, Mailings, Interviews und Pressearbeit sowie Promotionsveranstaltungen, die
Vertragserfiillung zu fordern. Der Vertriebspartner verpflichtet sich ferner, diese Werbemalinahmen
in Ubereinstimmung mit dem von ,,naturnah zugelassenen Corporate-Design auszufiihren.

. Der Vertriebspartner verpflichtet sich, etwaige Probleme und Stérungen der von ,,naturnah®

angebotenen Dienstleistungen und Produkte schnellstmdglich an ,,naturnah® zu melden, diese exakt
zu beschreiben und bei deren Losung im Sinne einer optimalen Kundenzufriedenheit mitzuwirken.

S 7 Vergiitung

1

. Abschlussprovisionen und andere einmalige Provisionen koénnen von ,naturna

Die Vergiitung erfolgt auf Provisionsbasis. Die Vertriebspartnerprovision betrdgt 20 %. Die
Provision ist in das Angebot fiir den Kunden fiir diesen nicht erkennbar eingerechnet.

. Die vereinbarten Provisionssidtze basieren auf den derzeitigen Verdienstspannen von ,naturnah®.

Dies ist die Grundlage fiir die Provisionierung und den Abschlufl dieses Vertrages. Aus diesem
Grund behilt sich ,naturnah das Recht vor, die Provisionssitze bei einer Anderung der
Verdienstspannen entsprechend anpassen zu koénnen. Im Falle der Anpassung ist der Vertriebspartner
zur Vertragskiindigung mit einer Kiindigungszeit von 1 Monat zum Monatsende berechtigt.

. Die Provisionen werden monatlich mit einer Frist von 4 (vier) Wochen nach Buchhaltungsschluss

fallig. Sie werden ausschlieBlich nach Zahlungseingang ermittelt. Provisionsanspriiche gelangen
jedoch erst dann zur Ausschiittung, wenn die Summe der Provisionen 50,- Euro iiberschreitet. Als
Zahlungsform ist die Bankiiberweisung der Regelfall. Die monatliche Abrechnung ist vom
Vertriebspartner zu priifen; etwaige Einwinde sind spédtestens 4 (vier) Wochen nach Erhalt der
Abrechnung schriftlich geltend zu machen.

. Der Provisionsanspruch ist verwirkt, wenn der vom Vertriebspartner zugefiihrte Kunde innerhalb

einer Frist von 90 Tagen ab Rechnungsdatum die Rechnung nicht ausgeglichen hat. Dies gilt nicht,
sofern vom Kunden berechtigt Widerspruch eingelegt wurde.

. ,,Naturnah“ behilt sich zur Vertriebsforderung das Recht vor, auf Anfrage des Vertriebspartners

kunden- und vertragsspezifische Nachldsse auf die jeweiligen Umsétze in angemessener Hohe zu
gewihren.

. Im Falle der Gewdhrung von kunden- und vertragsspezifischen Nachldssen, werden fiir die

Berechnung der Provisionen die Nachldsse in Abzug gebracht und von dem dann ermittelten
Nettobetrag ermittelt. Die gleiche Prozedur gilt fiir die Provisionsermittlung bei den Einmalkosten.

(13

im Falle der
Nichterfiillung oder Minderung des Vertragsumfanges und/oder der Vertragsdauer durch den
Kunden im Verhéltnis der Minderung reduziert und riickbelastet werden.

§ 8 Markenschutz



Alle Formen der Adressierung mit den Wort-Bild-Marken ,,naturnah® sind fiir den Vertriebspartner
ausdriicklich nicht schutzfahig. Der Vertriebspartner hat kein Recht auf exklusive oder dauerhafte
Nutzung des Namens ,,naturnah.

$9 Haftung

Eine Haftung ,,naturnah“ gegeniiber dem Vertriebspartner besteht nur in den Féllen der vorsitzlichen
oder grob fahrlassigen Schadensverursachung. Eine Haftung fiir direkte und indirekte Folgeschaden, wie
z. B. entgangener Gewinn ist auller bei Vorliegen von Vorsatz grober Fahrlidssigkeit und Anspriichen
aus dem Produkthaftungsgesetz ausgeschlossen.

$ 10 Beendigung des Vertrages

1.

Das Vertragsverhiltnis beginnt am ..................... und wird fiir ein Jahr abgeschlossen. Wird der
Vertrag innerhalb dieser Zeit mit einer Frist von einem Monat zum Monatsende nicht gekiindigt, so
wird er auf unbestimmte Zeit verldngert. Ist der Vertrag auf unbestimmte Zeit abgeschlossen, so
kann er von jedem Vertragspartner mit einer Frist von sechs Wochen zum Kalendervierteljahresende
gekiindigt werden.

Eine Kiindigung bedarf der Schriftform. Sie hat durch eingeschriebenen Brief zu erfolgen.

. Das Vertragsverhiltnis endet bei Tod des Vertriebspartners, dem Verlust der Handlungsfahigkeit

oder durch Konkurs oder Uberschuldung einer der Vertragsparteien.

Das Recht beider Teile zur Kiindigung aus wichtigem Grund bleibt von dieser Regelung unberiihrt.
Ein wichtiger Grund liegt insbesondere vor bei:

- grober Verletzung gesetzlicher Bestimmungen,

- schwerer Vertragsverletzung, wie beispielsweise Nichtbeachtung der erforderlichen
Qualitatsstandards, Missachtung von Wettbewerbsvorschriften und unlauterem Wettbewerb,

- alle Tétigkeiten und jegliches Verhalten, durch welches dem jeweils anderen Vertragspartner
Schaden zugefiigt wird.

Bei regulérer Kiindigung wird eine Provision in Héhe von 5 % bis 24 Monate nach Vertragsende fiir
digjenigen Kunden weiter gezahlt, die vom Vertragspartner wéahrend der Vertragszeit vermittelt
wurden.

Eine Provisionspflicht fiir Geschéfte, die erst nach Beendigung des Vertragsverhéltnisses
abgeschlossen werden, besteht nicht.

Im Falle einer Kiindigung dieses Vertrages durch ,,naturnah“ aus wichtigem Grunde verwirkt der
Vertriebspartner jegliche Anspriiche, insbesondere auch jegliche Provisionsanspriiche.

Der Vertriebspartner ist verpflichtet, ,naturnah“ alle Unterlagen und sonstiges Material
zurliickzugeben, das er wihrend des Vertragsverhéltnisses erhalten hat, ohne Eigentum daran zu
erwerben, und nicht verbraucht hat. ,,Naturnah“ hat ihrerseits innerhalb eines Monats nach
Vertragsbeendigung die Schlussabrechnung unter Beachtung des § 7 dieses Vertrages zu erstellen.

§ 11 Gerichtsstand/Geltendes Recht

1.

Beziiglich Zustandekommen, Inhalt und Wirkung dieses Vertrages gilt Deutsches Recht.

2. Der Gerichtsstand fiir alle aus diesem Vertrag entstehenden Streitigkeiten ist Regensburg.



§ 12 Schrififormerfordernis/salvatorische Klausel

1. Anderungen dieses Vertrages bediirfen der Schriftform und sind von den Vertragsparteien zu
unterschreiben.

2. Sollte eine Bestimmung dieses Vertrages rechtsunwirksam sein, so beeintrachtigt dies nicht die
Wirksamkeit der ibrigen Bestimmungen, die unwirksame Bestimmung ist durch eine rechtswirksame
in der Weise zu ersetzen, die dem wirtschaftlichen Zweck der unwirksamen Bestimmung am besten
entspricht.

Fiir den Vertriebspartner Fiir ,,naturnah*

Ort, Datum Ort, Datum




